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主修课程：管理学、微观经济学、宏观经济学、统计学、运筹学、会计学、财务管理、市场营销、经济法、消费者行为学、消费心理学等。
语言技能：通过大学英语CET-6,粤语,普通话流利;
办公技能：熟练使用OFFICE软件,具有较强的客户开拓与销售技能,既往销售业绩优秀;
专业证书：《普通话二级甲等证书》，《计算机二级证书》。
20XX.X-20XX.X                          xxx有限公司                         销售专员
工作内容： 
负责广东地区订单,保证每月100%完成公司下达的指标,提高直供商利润,降低成本; 
带领6个人的铺货团队,负责广东500多家店,完成铺市率90% ,业务员覆盖率100% ;
负责团队的销售技巧培训,产品知识培训。拜访路线安排；
在一星期内整理录入1,300多名客户资料，与行长协商对客户进行了更有效的分类；
设计制作调查问卷和宣传材料，对公司客户进行产品 、服务调查，提出营销建议；
公司数据库的日常维护，数据更新和载入。
本人诚实守信，积极自信，富有激情，工作认真负责，具有良好的心理素质；
对工作认真负责，能吃苦耐劳，踏实肯干，对生活积极向上、乐观，对人热诚，能独立的思考解决问题，有团队合作精神；
做事情始终坚持有始有终，善于学习，能独立处理和解决所负责的任务。
教育背景
专业技能


工作经历

自我评价

xxx
求职意向：销售主管
生日：19XX/01/01
现居：北京市朝阳区
12345@126.com
186-8686-8686
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