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20xx.xx—20xx.xx        xxx有限公司               销售经理
1. 协助营围绕企业下达的销售目标拟写营销方针和策略计划，总监制定销售计划、销售政策，制定销售目标、销售模式、销售战略、销售预算和奖励计划。
2. 合理分解销售目标。建立和管理销售队伍。指导、监督本部门进行客户开拓和维护，参与市场调研预测和制定促销方案、产品的市场价格。
3. 组织完成企业年度销售目标，客户投诉处理，收集销售信息，并反馈给市场部，特殊销售情况处理，对销售人员进行销售培训和指导。
4. 管理日常销售业务工作，审阅订货、发货等业务报表，控制销售活动，定期或不定期拜访重点客户，参与重大合同的谈判与签订工作，负责对一般合同的审批等。
求职意向：销售总监
多年的商业运营和职场经历，累积了沟通和管理能力及相关的经验，良好的职业感和职业素养，一定的市场敏感度，接受新生事物的能力强，学习能力好，在企业战略制定，市场推广，品牌策划等方面具备一定的经验，能够积极有效地建立通畅的工作关系，崇尚团队精神，有一定的团队建设能力。
20xx.xx—20xx.xx        xxx有限公司               销售总监
1. 负责业务的开展及管理工作，完成公司规定的各个销售指标；
2. 根据公司发展规划，负责组织、制订营销发展战略规划及具体的销售计划；
3.  根据行业形势和公司发展宗旨进行市场调研、市场推广；
4.  负责公司的业务拓展、销售运作，带领销售团队完成公司年度销售计划；
5. 负责团队建设工作，提高人员整体素质，提升销售团队凝聚力；
6. 建立良好的客户关系和沟通渠道，挖掘市场的潜在客户等。
20xx.xx—20xx.xx          xxx大学              市场营销（本科）
主修课程：管理学、经济学、管理信息系统、信息经济学、信息检索、数据库原理与应用、运筹学、应用统计学、信息系统开发项目管理、ERP原理与实施、市场营销学等。
技能特长
· 管理能力：
· 沟通技巧：
· 办公软件：
· 英    语：
· 普 通 话：

工作经历
教育背景
· 姓名：xxx
· 出生年月：1990.8.8
· 政治面貌：团员
· 婚姻状况：已婚
· 现居地址：广东深圳
· 最高学历：本科
· 专业：市场营销专业
· 手机：15300000000
· 邮箱：123@xx.com
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