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PERSONAL RESUME
求职简历
佰 通    
求职意向：销售经理
四川省成都
170 7070 7070
Docer@qq.com


尊敬的领导：
 
您好!感谢您百忙中翻阅我的简历！
经过一年的职场历练，使得我对于行业——我即将任职岗位的客户——有很深的认识。 从客户角度出发——无论是销售，还是其他的岗位，只要是现代的以市场为驱动的企业，任何的行业、任何的岗位都需要这样的一个基本的素质。而这恰恰是我从事产品销售先天的优势条件，因为从前我就是客户。 
销售就是为人。社会人，自由、平等、博爱；经济人，生存、发展、互利、共赢。作为销售就是要理解客户生存的压力，发展的渴望，以互利的方式展开合作，最终达到共赢。 作为销售首先要了解自己的产品和市场需求，以及两者的契合度。世界上没有学不了的产品；只要是市场驱动生产出来的产品，大小总有市场。当然，对于公司的产品、服务、商业模式还是应该有一个评价。 
作为销售我得找到我的客户。我国经济形势一片大好，市场经济日渐成熟，遍地是客户。扔个铜板出去，客户就能跳出一大堆；网上叫一声：谁要跟我做生意，举手的都有一片。 作为销售我得见到我的客户。请朋友介绍，自己预约，直接上门。缘分好的，应该能留个名片，留点资料了；缘分刻在三寸石上面的，应该还可以约见一下；缘分百年的，应该还能坐下来谈一谈，杀一杀了；缘分千年的，应该就能签个单，握个手了——这要是个女人都可以同船渡、共枕眠了！ 
作为销售我得卖得出东西给我的客户。告诉他我是个值得信赖的人，我的公司是一个值得合作的公司，我的产品对他的生存发展有很多的好处。陈列所有正面的优点，打消他所有负面的顾虑，给他一个不可拒绝和不可砍杀的价格——没有销售不能成功的。 
作为销售我得打败我的竞争对手。对情敌还有什么好说的，打击之！ 作为销售我得根据市场反馈采购、研发和生产。大家一条船，上下一条心。 
曾几何时，我以为我很喜欢学习，很喜欢体育，很喜欢考试和比赛。如今，我终于理解到，原来我只是喜欢——赢！ 我相信我可以帮助公司一起——赢。
希望公司能给我一个共赢的机会
佰通
20XX.03.18
 
自荐信 COVER LETTER

佰 通
求职意向：销售经理
生日：
1995.06
手机：
152 0108 0000
邮箱：
jianlimoban-ziyuan.com
工作经历  /  Experience
2013.09 – 2017.06                武汉映山居网络科技有限公司                    销售部 / 销售经理  
工作描述：
1. 负责工业用无纺布在衬布和墙纸基材的开发和应用，负责业务从不满1百万美金增长到2013年5百万美金。
2. 负责中国区电池材料销售，主要应用在AGM汽车启停电池、新能源锂电等行业。并且和汽车主机厂商合作，通过奔驰、宝马、上汽通用的审核。产品全面通过主机厂商DV／PV和路测，熟悉TS16949。
3. 负责部门销售业绩从1百万美金增长到2017年1千4百万美金，多次获得杰出销售奖和最快销售增长奖。

2013.09 – 2017.06                武汉映山居网络科技有限公司                     销售部 / 销售主管  
工作描述：
1. 作为管理培训生加入，在实验室、生产、销售轮岗实习。从销售代表做起，工作两年被破格提拔为销售主管。
2. 主要负责高端服装品牌客户的开发和维护，发现客户的痛点和潜在痛点，用顾问型销售方法对客户需求分析；
3. 对终端客户品牌商提出解决方案并施加影响，让阿迪达斯，耐克，GAP，塔吉特等品牌商认识到产品给他们带来的价值，为客户创造出愿景，最终产生销售。


项目经历  /  Experience
玻纤材料在汽车电池项目
项目描述：市场的前期调研和竞争分析，客户在启停项目的研发开始阶段导入，帮助客户开发合适的材料用在启停电池上。配合客户通过国内外主要汽车厂商的验证，协调各部门通过宝马欧洲团队审核，销售约4百万美金。

无纺基材在纺织材料上的应用
项目描述：通过前期做市场调研，行业分析和竞争分析，认识到无纺高弹性材料在纺织品上的应用是市场的发展趋势。和国外产品经理合作引进类似产品并改进，以适应中国市场客户的需求。项目产生销售每年4百万美金


教育背景  /  Education
2014.09 – 2018.06               湖北工业大学工程技术学院管理系               财务管理专业 / 本科


自我评价  /  Assessment
本人有多年跨国公司工作经验，具有国际化视野。有优秀的工业品销售业绩记录，开拓新产品和市场经验，大客户管理经验，产品管理和路演经验。BCG矩阵分析，SWOT分析，价值链分析，波特五力竞争分析。有系统的市场和营销思维，熟悉业务战略和公司战略，懂公司运营和财务管理。具有良好的演讲和谈判沟通技巧，能承受较大工作压力。工作主动，细心，责任心强，注重团队合作精神。多次获得杰出销售奖和最快销售增长奖。
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Looking forward to your reply
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