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本人具备5年以上的销售工作经验。其中有3年以上是在大型上市公司（桑德环保）从事市政、工业污水及给水项目的投资、运营服务等的市场工作。地区资源分布在整个北方区域，本人与河北省环科院、北方设计院、石家庄市环科院等均有不定期会晤，与河北高校系统、相关协会、政府发改及环保系统有相应沟通交流渠道。除了担任部门的销售经理一职，也兼备部门的商务支持，具备较强的的谈判能力和较多的项目资源。本人的学习能力、适应新事物能力较强，做事踏实有韧性，在管理方面颇有心得。诚想谋求一个平台，与企业一起发展，把自己的才智献给企业的同时也能实现自己的人生价值。


工作经历  /  Experience
2013.09 – 2017.06                  武汉映山居网络科技有限公司                  销售部 / 销售经理  
工作描述：
一、2014年8月入职桑德至2016年6月。
2014年8月至2015年2月在桑德北京总部环境服务事业部任商务经理(业务骨干，曾带队2人)，
1. 其中2014年8月至2013年12月我部门独立运作开展业务，
2. 2014年1月至2015年2月我部门配合指导各分公司、办事处开展业务。
3. 在2014年底前与同事一起运作签约陕西省商洛市镇安县污水厂托管运营项目，合同金额840万元；
4. 2015年独立运作签约陕西省安康市平利县污水厂托管运营项目(合同金额260万元)；
5. 2015年独立运作签约陕西省安康市镇坪县污水厂托管运营项目(合同金额340万元)和黑龙江省齐齐哈尔市克东县污水厂托管运营项目(合同金额约5100万元)，
6. 2015年我部门(共9位同事)任务为6000万元，我个人完成部门任务90%；
7. 2015年1月至2015年2月本人配合指导江苏分公司及重庆办事处市场人员一起运作签约江苏省盐城市亭湖区工业园区和3乡镇污水厂托管运营项目(合同金额1.6亿元)和重庆市九龙坡区2个市政污水厂加14个乡镇污水厂的PPP项目(合同金额约2亿元)，
8. 2016年我部门(共10位同事)任务为1.2亿元，我个人完成部门任务300%。
2015年3月至2016年6月在河北分公司工作，此部门为桑德总部市场分支机构。
与同事一起通过中间人运作签约了河北省衡水市故城给水BOT项目(连同管网一起合同金额1.6亿元)及河北省衡水市景县给水BOT项目(连同管网一起合同金额1.8亿元)。
业务代表作有3个项目
其中黑龙江省齐齐哈尔市克东县污水厂托管运营项目和江苏省盐城市亭湖区工业园区和3乡镇污水厂托管运营项目分别创桑德集团污水厂托管模式合同额之最，其中重庆市九龙坡区2个市政污水厂加14个乡镇污水厂项目为桑德集团第一个PPP项目。


教育背景  /  Education
2014.09 – 2018.06                    湖北工业大学工程技术学院管理系           财务管理专业 / 本科
xxx      求职意向：销售总监 
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