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有良好的职业道德和素养，能承受较强的工作压力，性格开朗大方、为人正直、与人为善，能够与人相处融洽，有较好的社交能力；易与人相处，诚实可信，能吃苦耐劳，有耐心，乐于助人；有很强的分析问题和解决问题的能力，敢于承担富有挑战性的工作。
xxx
自我评价
工作经验
教育背景
易与人相处，诚实可信，能吃苦耐劳，有耐心，乐于助人；有很强的分析问题和解决问题的能力，敢于承担富有挑战性的工作。
基本信息
身高：172cm                    
性别：女
生日：1996.06.09                    
电话：16666666666
邮箱：12345678@qq.com
现居：河南周口市
河南科技职业大学
2014.09 - 2018.06                      
主修课程：管理统计学、经营管理学、市场预测与决策、贸易经济学、新媒体与大数据营销、国际市场营销、宏观经济管理学、零售业营销、销售心理学、互联网营销等
 市场营销专业/本科
管理学学士学位
郑州马路电力设备有限公司
2018.05– 2019.05  
区域销售经理
负责江西省业务拓展及销售团队管理。负责参与辖区营销策略的制定，及时提出有效市场意见。 依据公司市场策略，负责辖区内销售目标的完成、供货、回款的完成以及费用的控制。负责制定本区域营销计划、分解销售目标，管理本区域销售业务。负责区域内销售市场推广方案的制定，指导下属完成区域内产品、技术推广工作。负责制定、管理客户资源开拓与维护计划，并做好相应的支持工作。负责区域内整体的项目管理、项目执行管理工作（包括所管辖的各级市场国网集采中标项目的执行、跟踪）
武汉绿竹字科技有限公司
2017.12 - 2018.05 
市场营销总监
利用现有平台和资源，独立开发海外客户，以及客户的接待、走访、维护与市场开拓；负责订单接洽、跟进、回馈与反馈，做好技术支持；制定营销计划，完成月、季、年度销售目标；协助制定海外市场宣传与推广计划、策划展会等相关活动，协助制作市场宣传相关资料，翻译工作收集市场和竞争对手信息及动态，并反馈汇总，执行公司各项政策，总结汇报工作内容；
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