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求职意向：销售总监
工作积极主动、实干、高效率、敢于开拓创新，具有敏锐的市场判断能力、独立的谈判能力、渠道拓展能力，文字组织能力和方案策划能力，能独立创造业绩，同时也具备市场队伍的建设与领导能力，带领团队出色的完成销售任务，善于运用各种激励措施调动下属积极性，营造融洽的工作氛围。
2010年9月-2014年6月             西南财经大学                       市场营销专业 - 本科
· 专业课程平均成绩95.7分，专业排名TOP5%
2014年6月-2016年5月             南京艾联科科技有限公司                    区域销售主管     
工作描述：
· 负责带领所辖区域销售和市场团队进行市场拓展，制定销售计划和年度任务分解；
· 管理并指导销售代表，完成销售、回款与市场目标，确保达成各项业务指标；
· 通过系列市场推广活动，营造市场环境，提升公司与产品品牌，支撑公司产品销售的增长；
· 优化业务流程，开发和培养员工能力及绩效管理，提升部门工作效率。
语言技能：英语四级，可以英语交流，普通话标准流利，日语略懂，粤语良好
专业技能：较强的市场分析、营销、推广创新能力，有团队管理和员工培训经验，熟悉Office办公软件
技能证书：高级经理人资格证、高级营销师资格证书、中级心理学资格证书、
2016年6月-至今                     华铁传媒集团有限公司                     高级销售经理              
工作描述：
· 在领导的工作部署下，制定本组的工作计划，完成个人销售指标的同时带领团队完成小组销售任务；
· 掌握市场动态和发展趋势，并根据市场变化情况，提出具体的营销计划方案，完成相应的业务目标；
· 定期对销售团队进行培训、辅导和激励，提高团队销售技能；
· 负责本部门客户的维护、建立稳定的合作关系，把握销售方向，挖掘客户需要，开发新客戶。

教育经历
技能证书
自我评价
工作经历
性    别： 女            
经    验： 6年            
邮    箱： LINXE@qq.com
现 居 住： 浙江 杭州
      
        
现 住 址：广东广州市


xxx
年    龄： 32岁
政治面貌：中共党员           
手    机： 130-1300-0000
最高学历： 学士学位
      
        
现 住 址：广东广州市
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