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求职意向：销售经理
xxx

[bookmark: _GoBack]教育经历
工作经历
2015.09~2019.07             xxx学院                               市场营销学 / 本科
2021.09~至今                 金山办公软件有限公司                            销售经理               
· 团队管理：带领12人大客户销售代表，进行项目工作分配，任务指导，进程把控，作为第一责任人，成功主导多个重点项目的实施。
· 市场拓展：调研武汉乃至全国市场情况，分析竞品与销售机会。与教育、公安、局委办客户多次联系，推广公司产品，邀请入司参观，促进互信，加强合作，达成多个标杆项目落地。
· 数据分析：根据市场数据分析安排适应各区域的产品定位和相应的销售政策，及相应的产品培训。 
· 客情维护：与武汉大型集团或者政府机关单位处级、区级干部多次联系，进行重点客户关系维护，为合作奠定基础。
· 工作成就：XXXXXXX完成。

2020.09~2021.07             小米魅族手机                              企业大客户代表                 
· 主要针对生产型或制造型企业，负责客户的开发，产品宣传、推广和销售；跟单以及后期的维护。
· 负责管辖区域的移动，联通，电信网店最新门店及产品信息 。
· 安排区域促销的日常工作，保证日常沟通和督促。分析移动门店提供的数据进行整理分析。
· 了解掌握市场部及分公司的各项政策，产品补贴方式等作为新品入围的定价参考。
· 把握三大网点的各代理商产品竞品的优劣势及人员布置情况。找到相应的方法，提升自己销量及效率。

2019.09~2020.07             上海雷欧斯科技公司                              客户代表   
· 负责市场开发、客户维护和销售管理等工作。负责产品宣传、推广和销售，完成销售的任务指标。
· 搜集与寻找客户资料，建立客户档案。
· 制定自己的销售策略、销售计划，以及量化销售目标；制定销售费用的预算，控制销售成本，提高销售利润；做好销售合同的签订、履行与管理等相关工作，以及协调处理市场问题。
· 把握三大网点的各代理商产品竞品的优劣势及人员布置情况。找到相应的方法，提升自己销量及效率。
· 配合技术人员进行技术展演、咨询。接待来访客户，以及综合协调日常销售事务。
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