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1.工作期间主要负责对接用户群体是先商业转化，进行线上话题营销、主题活动策划、用户维护等，具备较强的沟通能力。 


2. 互联网重度爱好者，对市场新闻敏感，专业背景驱动有一定的项目执行、逻辑输出等能力，热爱挑战接受新鲜事物。 


3. 在校期间多次参与大型活动，善于沟通相信团队力量，具备较强的抗压能力和执行能力。

4.  性格开朗，沟通能力强，是朋友口中的“段子手”，追星狗一枚，了解娱乐圈，具有娱乐精神和热情。白羊座的我富有激情。学习能力，具有团队意识；具有吃苦耐劳精神，做事有耐心，服从领导安排。
教育背景    Education
    
湖北工业大学 / 财务管理 / 本科                 2015.09-2019.07                              
主修课程：管理学，微观经济学，宏观经济学，统计学，信息系统，会计学，财务管理，公司理财，经济法，人力资源管理等相关专业课程
 
     
工作经历    Experience
     
学为贵雅思培训 / 市场部                      2019.07 - 2020.04
用户运营
主要负责学为贵用户增长相关工作。包含用户画像梳理、用户活动策划、社群运营等拉新留存和用户裂变的过程。独立策划山西财经大学雅思模拟考试，紧接在学为贵名师讲座之后，转化率为 37.5%为平时的两倍，单场活动总收入 39 万。

1、通过策划活动和社群运营，在实习期累计增长 100+付费客户，总营收 149万。利用学为贵雅思名师优势，在各大学策划名师讲座＋雅思模拟测验的活动，模拟测验增加到场率，而名师讲座则靠优质内容快速提升付费转化。同时用wetool工具预先将意向用户转为社群用户，提升触达频率，通过裂变降低招募到场用户的难度。

2、持续运营付费客户，包装优质案例，在学校和家长圈内打造“明星学生”效应，老带新增长客户。留学生有非常明显的抱团效应，尤其是准备期基本都是小圈子抱团。抓住这个特点，在大学营销时主要推荐 5 人小班制教学，性价比最高，用户转化最快。只要能抓住 1-2 个用户，通常可以报满一个小班。 

    
技能证书
   
大学英语六级证书、 普通话二甲资格证、熟练掌握PS、PR等设计软件 
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生日：1991.07.07
现居：湖北·武汉    
佰通     求职意向：用户运营
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