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自荐信
尊敬的人事部主管： 
 
您好! 　　
希望这份自荐表能帮贵公司找到一位有志青年，栋梁之材，也希望它能为我开启机遇与成功之门。 　　
“在工作中学会工作，在学习中学会学习”。我曾一次次跌倒过，但我又一次次的站了起来，继续前行，因为乐观、执著、拚搏是我的航标。我也曾一次又一次的领导着每一个富有蓬勃朝气的团体，克服重重困难，取得了一个又一个骄人的成绩。老师们的认可，同学们的赞许使我们以更加饱满的热情投入到新的挑战之中，向着更高的目标冲击。 　　因为敢于冒险，而品味过成功的丰硕果实;因为探索冒险，也体验过触礁的震荡和凄凉。但是这一切都锻炼了我作为企业人员所须具备的成熟与胆识! 　
我很注重培养自学能力。我先后顺利地通过了英语国家四级和计算机二级。我既注重基础课的学习，也重视对能力的培养。以优异的成绩完成了基础理论课的学习。修完了专业以外其它经济领域的多门课程，并利用课余时间研读了大量市场营销类书籍，如营销企划实务、销售通路管理、企业广告管理、网络营销等，以完善我的专业知识结构，力求尽可能地扩大知识面，紧跟上时代的步伐。 　　
大学几年之中我一直培养自己的综合能力，尤其是计算机，虽然这并不是我学的专业，但从中可以锻炼我的实际操作能力。同时也注意不断地参加各种社会实践活动，例如从事促销工作，已一定程度上提高了自己的实践能力。我想在一定程度上具备了这些能力以后，在今后的工作生涯中将会有很大的帮助。 　　　　
在日常工作中，我以积极乐观的心态面对生活。追求"三明"(聪明、高明、开明)、"四人"(人格成熟、人性善良、人文深度、人情练达)的崇高境界，以智、仁、勇、精来严格要求自己。我为人诚实正直，能与人融洽相处，共同进步。兴趣广泛，参加各种活动，如打篮球，打羽毛球等，让我结识了不同性格的朋友，更磨练了自己的意志。 　　
我的过去，正是为贵公司的发展而准备，而蕴积;我的未来，正是为贵公司而奋斗，而拼搏，而奉献! 在即将走上社会岗位的时候,我毛遂自荐,企盼着以满腔的真诚和热情加入贵公司，领略您公司文化之魅力，一倾文思韬略，才赋禀质为您效力。 

佰通
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工作经历
  
2015.09-2019.07                   广东省浪登服装股份有限公司                         电商运营
工作描述：
 1、负责公司在电子商务平台的整体运营；
 2、组建、管理电子商务团队，负责人员培训与绩效考核等；
 3、完成公司下达的年度经营指标；
工作业绩：
电商团队由零开始组建，仅一两个月完成了核心人员招聘、培训及产品选款、拍摄、上架等工作，当年入选双11天猫男装会场商家，年底团队组织架构基本搭建完毕，2013年带领团队完成销售额2500万，远超公司下达任务计划，2014年各渠道销售业绩4000万元，2015年各渠道销售业绩近5000万元；

2015.09-2019.07                     福建柒牌集团                                     电商运营
工作描述：
1、负责公司电子商务运营团队的组建、管理、培训及考核；
 2、负责建立电子商务销售网络与渠道管理体系，形成对网上销售全过程管理；
 3、负责制定、分解电子商务中心年度各渠道销售目标、推广预算、营销活动计划、货品需求计划；
 4、拓展、管理柒牌电商各渠道（淘宝旗舰店、京东店、QQ商城店、官网、特卖会等）运营工作，指导、监督（重大活动策划、文案、商品拍摄、店铺装修、素材设计等）、重大营销方案制定、过程监督，带领运营团队达成各渠道年度销售目标；
工作业绩：
1. 淘宝旗舰店上线运营，完成销售额6500万；10月京东商城旗舰店上线运营；
2. 各渠道总销售9000余万，在淘宝旗舰店及京东店在同类竞品男装品牌中（九牧王、七匹狼、利郎、劲霸、卡宾、虎都、杉杉等）始终排名前三位；
3. 拓展包括：一号店、当当网等B2C平台、卓越、银泰等特卖会、美团、拉手等团购网，计划各渠道总计销售2亿，截止离职为止，已完成销售1个亿，按计划完成了销售任务；
4. 已组建成一支高效、凝聚力强的电商运营团队。
5. 由于业绩突出，被公司评为内部优秀经理人奖；

    
自我评价
   
1、精通B2C电子商务业务整个运作流程，B2C各渠道（包括淘宝、京东、唯品会等平台）的运作模式，能按照公司战略及业务方向快速筹建、整合电子商务项目并使其高效运行； 
2、能根据公司线下业务提出合理的线上运作模式、拓展渠道及阶段性目标并统筹公司电子商务短、中、长期 
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发展战略的规划与实施；短期内能使公司在电商项目上的投入产出比超行业平均水平，并在中、长期使公司在电商项目的投入产出比最大化； 
3、由于在柒牌及浪登工作期间，全程主导了从后端供应链、物流系统搭建到前端渠道拓展、运营的全过程，切身经历了传统企业拓展线上业务过程中遇到的各类问题，因此对如何解决传统企业的线下、线上渠道冲突有较为丰富的经验，能根据公司的实际情况提出合理化建议并推动实施； 
4、精通各类网络推广、营销模式并在国内各B2C平台、网络媒体及推广公司拥有丰富的人脉资源。与国内各大B2C平台、门户网站、综合类、垂直类媒体建立了良好的合作关系； 
5、技术出身，逻辑思维能力强，对数据敏感，擅长数据分析并针对分析结果进行针对性优化、改进； 
6、善于学习及创新，对移动互联网时代的电商运营模式、新零售及O2O有较深刻的理解；


教育背景
  
2015.09-2019.07                      湖北工业大学工程学院                       财务管理/本科
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