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2018.9-2020.6              广州时美电子商务有限公司                                  销售主管
工作描述：
1、全面销售部门的销售和管理工作,制定本部门月度、季度、年度规划工作；
2、收集分析市场状况及竞争对手状况，制定合适的销售计划，带领团队创销售业绩；
3、规划销售团队的管理与培训指导，提升团队成员操作与销售技能
4、带领团队完成销售目标，负责定期向公司汇报销售情况。

工作经历
2014.9-2018.6              广州亿爱贸易有限公司                               ebay销售主管
工作描述：
1、管理ebay销售团队，提供团队支持与培训，打造高效协作的专业化团队；
2、制定团队人员评估、考核，以及奖励、激励方案，保持销售团队运作高效状态；
3、定期统计分析市场竞争环境、销售数据、库存数据等，及时调整销售策略，制定预防和纠正措施。

专业能力
语言技能：通过大学英语六级；英文阅读写作流利
办公技能：熟悉Office操作，具有良好的销售谈判技巧、领导力及沟通与激励技巧
获得奖励：商务英语口语大赛一等奖、公司年度“优秀员工”称号
性格外向、反应敏捷、表达能力强，具有较强的沟通能力及交际技巧，具有亲和力；具备对行业深刻的认识，优秀的决策能力，带领团队达成销售目标；具备优秀的自我驱动能力，抗压能力强，敢于挑战自我能力极限；强烈的责任感和优秀的团队精神，优秀的团队领导能力、沟通能力。
自我评价
个人求职简历

2010.9-2014.6               广东财经大学                                市场营销专业（本科）
主要课程：管理学、统计学、运筹学、会计学、财务管理、市场营销、经济法、消费者行为学、消费心理学、国际市场营销、市场调查、基础会计、金融概论、企业销售策划等等。
出生年日：1992-10-01                电 话：130-1300-0000
最高学历：学士学位                   邮 箱：LINXE@qq.com      
        
现 住 址：广东广州市
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