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技能专长
自我评价
工作经历
xxx
出生年日：1991-10-01            电 话：130-1300-0000
最高学历：学士学位               邮 箱：00000@qq.com      
        
现 住 址：广东广州市


求职意向：市场销售类岗位

本人性格开朗，做事认真负责，几年的销售管理工作经历，且多次参加企业管理课程的专题培训，让本人对企业的经营运作管理有丰富的经验，能妥善处理各种突发事件，有较强组织协调能力、执行能力及交际能力，抗压能力强，我觉得现在具备充分的条件面对各种压力和挑战。
语言技能：英语国家四级，能熟练的进行听、说、读、写，能很好的阅读和简单翻译
专业技能：有研究分析大客户的发展战略和运营模式、运营管理理念，获市场营销和工商管理证书；
办公技能：计算机水平良好，熟练使用WPS、Office办公软件，美化制作PPT。
2013年9月-2017年6月           毕业于西南财经大学               市场营销专业（学士学位）
主修课程：
市场营销、经济法、消费者行为学、国际市场营销、市场调查、基础会计、金融概论、企业销售策划、市场调查与预测、分销渠道管理、现代推销技术、营销创新、广告理论与实。
2017年6月-2018年5月           真维斯服饰集团（惠州）公司                      市场专员
工作描述：
1、 负责加盟渠道的建设与管理，拓展市场资源，组织实施营销推广计划，建立产品在地区的知名度；
2、 对所管辖区域的渠道健全及网点布局做出合理规划，制定辖区内年度加盟销售和拓展计划；
3、 保证渠道的可持续性发展及稳定性，深入加盟的运作管理帮忙加盟商开拓市场和价低成本。
离职原因：个人职业规划

2018年6月-至今                   广州家家顺控股集团                              销售专员
工作描述：
1、 组织销售人员有计划地定期开展业务学习和培训工作，提高销售人员的综合业务素质和实战能力；
2、 配合策划部负责项目销售营销推广方案和销售计划的定制，做好客户合同签定过程中的疑问解释工作；
3、 每天组织销售人员召开工作例会，进行当日工作总结，进行分析，提出改进提供方法；
4、 抓好项目外销人员的管理工作，注重外销工作的实效，提高工作认识、业务技巧和综合能力。
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