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应聘职位：销售经理



教育背景


市场营销/本科
20xx.09-20xx.07            广州大学                 
主修课程：管理学、管理信息系统、统计学、运筹学、会计学、财务管理、市场营销、经济法、消费者行为学、消费心理学、国际市场营销、市场调查、基础会计、企业销售策划、人力资源管理学、市场调查与预测等。






工作经验


区域销售经理
20XX.01-20XX.12         广州智能科技（中山）有限公司             
1. 负责所属团队销售目标和计划的制定；
2. 了解市场行情以及区域竞争对手情况，拟定相应的销售策略；
3. 在所属区域整合渠道资源，开拓新的销售渠道，多维度打通销售渠道；
4. 负责区域内新客户开发和老客户维护。

渠道销售专员
20XX.01-20XX.12         广东太源新能源有限公司             
1. 搜集、整理市场行情；
2. 外拓销售合伙人、客户，发掘客户需求；
4. 外拓联合活动商家；
5. 负责BBC（批量生意社群）的日常管理和线下活动。
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技能荣誉


语言能力：大学英语CET4、普通话二级甲等
办公技能：通过全国计算机二级考试，熟练操作Office办公软件
其他证件：中国市场营销经理资格证书、C1驾照

20xx年创业创意大赛一等奖
20xx青年设计大赛一等奖
20xx广东中山区域销售冠军团队




自我评价


1. 多年销售经验。对于市场动态的把握十分灵敏，擅长于操控地区市场。
2. 有很强的个人约束力和时间管理能力；有较强的团队管理能力和作战意识，能充分理解和执行公司领导的市场策略；有良好的沟通能力，客户组织和客户管理能力。
3. 能够充分利用现有资源，并实施整合，使之发挥最大限度的作用。能分析研究企业内部状况把握动态，及时作出应对措施。
4. 接受能力强，能迅速接受新的理论与技能，不受经验限制;善于处理意外突发事件 具有较强的系统分析能力和市场判断力。
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