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婚姻：已婚已育
邮箱：LINXE@126.com
生日：1992.06.05
籍贯：湖北
电话：13800138000
意向岗位：销售总监/销售经理/销售主管
xxx
我的销售方式：做事先做人，销售先销己，挣钱先夺心。



身高：177cm
体重：76kg
学历：本科





教育背景
1999.08-2003.07	xxx科技大学	计算机科学与技术/本科学历






工作经历
2019.09-2020.08	xxx外贸有限公司	销售经理
· 负责项目销售团队组建、培训及日常管理。
· 负责项目银行、房产及相关对接及手续办理。
· 负责项目案场突发事件及客户问题处理。
· 负责项目定位、户型设定、市场调研及分析。
· 负责项目与策划公司、广告公司对接。

2017.10-2019.08	xxx房地产有限公司	销售经理
· 开发商下销售部营销经理案场工作，一年三个项目，2个住宅项目，海科家园、花园公寓1个工业地产项目，孵化园三期。
· 年销售330套住宅，销售总额1亿元人民币。
· 针对楼盘前期策划、策划公司对接、开盘，强销、热销、收尾。
· 活动宣传、销售管理、物业管理全部熟悉，行业工作13年，经理经验4年半工作。

2015.03-2017.09	xxx商务有限公司	销售主管
· 商品房销售工作，5年商品房工作。
· 房地产开发公司甲方销售经理，负责项目二期前期策划公司对接，开盘，热销、强销、后期协助办理贷款、产权相关工作。

2013.09-2015.02	xxx电子商务有限公司	销售顾问
· 参与项目前期工作，包括市调、项目定位、楼书及其他宣传等，并对开盘后的广告卖点提出建议。
· 全面负责销售案场的工作项目客户从来访至交房后的联络，维护工作。
· 接待客户，协助销售人员的接待、下定、签约、回款、贷款办理等工作进行规范、管理。
· 协助销售员解决工作中遇到的销售难题。促进成交。
· 负责做好已成交客户的跟踪和维护，及时解决客户的疑难问题。

2010.09-2013.09	xxx网络科技有限公司	新房销售工作/计算机网络管理/系统维护
· 2年的办公室经验，3年房地产销售经验，熟悉办公软件，有计算机硬件维护和网络管理能力。
· 扎实的专业基础知识和较强的实践创新能力，高度的责任感，良好的团队协作能力。
· 工作认真务实，有很强的责任感；心理承受能力强，还有良好的沟通能力。














项目经历
2019.05-至今	御上海青橙	销售负责人
项目介绍：酒店式公寓。50年产权。项目占地3.5万方，总建筑面积11.6万方，由4幢1酒店式公寓和3万方商
业组成所组成。项目位于松江大学城的核心居住板块，于谷阳北路和梅家浜路交汇处，北边是佘山风景区、南边紧邻开元地中海商业街、东临万达广场，西靠松江大学城。是松江新城商业最成熟、交通最便捷的板块。
我的职责：1. 参与项目前期工作，包括市调、项目定位、楼书及其他宣传等，并对开盘后的广告卖点提出建议。
2. 熟悉周边竟品的价格，市场定位等，为公司产品提出意见。
3. 全面负责客户从来访的维护及联系工作。
4. 接待客户，根据客户情况推荐于客户情况匹配的房源，促进成交。
5. 签订买卖合同，协助客户贷款，跟进后续回款。
6. 做好客户的后续跟踪和回访，直至交房。

2018.06-2019.04	恒大御峰	销售负责人
项目介绍：恒大御峰是恒大集团在无锡的第九个项目，总占地6.36万方总建筑面积23万方，其中地上建面约
15.9万平米，容积率2.5%,绿化率高达30%以上。紧靠无锡最大的商圈−−荟聚商业广场。交通便利，配套齐全。

2016.09-2018.05	明珠湾	销售负责人
项目介绍：项目位于庄河南城区，万达广场旁，以庄河最大的海景广场明珠城市广场为中心，开发项目一期14栋
楼，3栋观海高层，11栋4-6层墅质洋房。
我的职责：营销中心案场管理，人员管理，包括人员培训，案场销售，客户协调工作，议价，外联及其它工作。

2015.10-2016.01	花园公寓项目	销售负责人
项目介绍：6栋高层住宅606套，年销售80套，3000万元。
我的职责：开发商销售部营销经理，销售策划对接，案场维护，组织内外勤对接银行，房产、税务等职能部门。

2014.10-2015.01	海科家园	销售负责人
项目介绍：4栋高层住宅348套，独立公建3套，年销售266套住宅，销售额度8000万。
我的职责：销售经理，案场销售、策划对接、宣传活动。

2013.10-2014.01	孵化园三期	销售负责人
项目介绍：工业地产前期外部宣传、策划对接，楼书等工工作。
我的职责：负责宣传、策划对接，外部销售。

2010.11-2013.09	景源名郡	销售负责人
项目介绍：20栋楼分二期开发。
我的职责：4年销售经验，2年销售经理经验。




























自我评价
· 9年商品房销售经验，甲方售楼处案场销售。
· 4年半开发商甲方销售部经理经验。
· 工作认真务实，有很强的责任感，心理承受能力强，有良好的沟通能力。
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