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Personal resume
求职意向：快消品区域销售主管







教育背景
开始时间-结束时间   xxx工商管理学院  市场营销       本科
主修课程：管理学、会计学、财务管理、市场营销、消费者行为学、消费心理学、市场调查、企业销售策划、市场调查与预测、分销渠道管理、客户关系管理、定价管理、商务礼仪和商务谈判等。
 个人信息
出生年月：19**.**   
政治面貌：中共党员  
联系电话：138****2528         
邮    箱：8888@888.com
籍    贯：广东珠海
 
 









工作经历
开始时间-结束时间   xxx消费品集团有限公司    区域主管
1. 销售任务：负责达成所辖责任区的成人营养品销售任务。
2. 终端拜访：拜访路线规划、定期拜访客户，加强终端客情关系；
3. 市场开拓：不断开拓辖区新客户，提高区域终端网点覆盖率；
4. 价格管控：维护和管理价格体系，按事业部要求有效管控辖区内各门店的终端销售价格体系；
5. 资源调配：协调经销商的销售人员，对门店订单，送货及物料的协调，确保促销计划在门店有效的执行；
6. 信息收集：收集、提供辖区市场讯息、同业动态、客户建议等一线市场动态，为高层提供决策参考。
开始时间-结束时间   xxx消费品集团有限公司    客户经理
1. 落实公司下达的促销方案、品类推广方案并在所管辖的区域执行；
2. 进行促销活动的谈判和实施、追踪，及时反馈推广活动执行情况；
3. 渠道的维护，出现问题要及时反馈情况并给出合理的处理方案；
4. 根据公司促销计划完成渠道赠品及各类助销物料的发放和管理。





自我评价
1. 具有团队管理经验及良好的组织和逻辑思维能力；
2. 良好的沟通及商务谈务能力，优秀的客户服务技巧；
3. 注重团队合作, 工作认真严谨,有责任心, 有耐心, 诚实守信, 协调能力强，工作热情有干劲。
有较好的发展潜力和学习能力 
 













[bookmark: _GoBack]






 专业技能
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奖励荣誉
20**    xxx消费品集团有限公司       新品铺货率冠军
20**    xxx消费品集团有限公司       优秀员工
20**    xxx消费品集团有限公司       销售冠军
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