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陈家洛       
求职意向:销售经理
20XX.07--20XX.07                      中国达能饮料有限公司                    华中区销售代表
工作内容：
1、每天按路线100%完成全渠道客户拜访，及时更新客户信息，发现路线新的机会，积极优化路线。
2、按照公司店内执行标准进行产品生动化，达成SDO以及生动化目标。
3、 管理售点库存，规范执行促销，获取300个订单，超额完成产品分销及销量目标。
4、 按照拜访八步骤拜访每一家客户，准确记录信息，每天及时反馈市场竞争情况。


工作经历
20XX.09--至今                       XX饮料有限公司华中分公司                        销售主管
工作内容：
1、负责华中地区公司产品销售及推广，产品市场占有率为38%，完成年度1.58亿销售额，超出同地区同类型产品销售额12个百分点；
2、根据市场营销计划，培训部门销售代表，形成20人销售精英团队；
3、开拓华中地区新市场，发展新客户100名，产品销售范围扩大1倍；
4、负责本区域市场信息的收集及竞争对手的分析，撰写调研报告；
5、策划和执行销售区域内大型销售活动12次，超额完成年度销售任务20%；
6、管理维护客户关系，与大客户间保持长期战略合作。

20XX.09--20XX.06                           XX大学                         市场营销专业/本科
GPA:3.5/4.0  校优秀毕业生，连续两年获得校甲等奖学金（获奖比例5%）
全国大学生互联网创业创新大赛三等奖（获奖比例15%）

本人熟悉销售行业工作，具有4年以上工作经验，具备较强的的市场分析及判断能力，良好的客户服务意识和团队管理能力；反应敏捷、表达能力强，具有较强的沟通能力及交际技巧，富有亲和力，有责任心，能承受较大的工作压力，接受长期出差和外派。


自我评价

教育背景

生    日： 19XX/08/10              电    话：181-XXXX-XXXX
现    居： 江苏  南京               邮    箱：XXXX@163.com
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