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巨途信息技术有限公司                          销售专员 
工作内容：
1、根据公司发展战略，进行商超前台管理、对接、开拓经销商；
2、提升公司产品在分销业务中的份额，完成销售目标；
3、完成促销活动方案，执行并跟踪，提升业绩；
4、协助开发维护客户，定期客户拜访，反馈和分析市场信息。
2016.8-
2018.6
           
2018.9-
2020.9
           
林宇实业有限公司                              销售总监 
工作内容：
1、负责监督管理公司销售人员及安排相关专业培训工作；
2、根据公司下达的销售指标完成部门及个人的销售业绩；
3、执行本部门年度工作计划，推进各项客户开发及销售工作；
4、主动挖掘客户需求，针对客户情况制定合理业务解决方案。


 
 
求职意向：销售总监
      
      


xxx
生日：1992-08-06

学历：大学本科

籍贯：浙江杭州

电话：138-8888-0000
  
邮箱：12345@126.com 
     
住址：浙江杭州西湖区



个人信息  
自我能力  
工作能力

领导能力

软件能力

语言能力

其他能力


2012.9-
2016.6            
浙江大学                          市场营销专业（本科） 
主修课程：
管理学、统计学、运筹学、会计学、市场营销、经济法、消费者行为学、消费心理学、市场调查、基础会计、商业银行实务、市场调查与预测等。

教育背景


专业技能
1、 性格外向、反应敏捷、表达能力强，具有亲和力；
2、 2、沟通能力良好，思路清晰，良好的团队管理能力；
3、擅长数据分析，具备较强的分析和解决问题的能力；
4、具备较强的组织、领导能力，资源整合及业务推进能力；
5、优秀的团队建设经验，团队管理能力强，善于协调销售团队的工作；
6、有敏锐的市场意识、应变能力、领导能力和独立开拓市场的能力。

语言技能类：英语CET-6，普通话二级甲等
办公技能类：熟练掌握office 电脑办公软件（Word、Excel）
专业技能类：具有良好的客户服务意识和产品销售技巧
其他技能类：已取得汽车C1驾照
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