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求职意向：销售经理/销售管理



LINXE@126.com
广东广州
135001350000
24岁




教育背景
2016.06-2020.09	xxx财经大学	硕士 - 光通信工程
2011.06-2016.09	xxx信息大学	本科 - 电子信息科学与技术





工作经历
2017.08-2020.06	xxx网络科技有限公司	高级销售管理
公司为事国家特殊通信系统研制工作的国有控股企业。
· 负责政府单位客户的拓展与维护，区域内独立推广公司的大数据、云计算、信令检测、短信过滤系统。
· 持续的拜访客户，有针对性地对客户进行技术、商务引导，并参与投标、谈判，协助项目运作实施，提高项目成功率和合同质量，以实现目标辖区域产品的销售目标。
· 搜集竞争对手及合作伙伴的发展动向，并提出合理化建议，促进公司其他部门改进工作。

2015.10-2017.05	xxx信息技术有限公司	销售业务员
电子测试与测量设备的领先制造商, 为光通信、无线通信、航空航天与国防以及半导体等市场提供最先进的测量解决方案。
· 作为大客户组的一员，负责公司全业务产品在华为公司（深圳总部、东莞工厂）的销售，主要涉及采购部、生产、研发和工程维护部门。
· 根据公司既定方针及分配任务，制定相应策略完成相应的销售及回款任务。
· 不定期拜访客户、召开研讨会、技术交流，介绍公司的新产品/电子测量解决方案，以获得客户的需求。
· 收集客户对安立产品的反馈意见，及时解决问题，提升客户满意度。

2013.07-2015.09	xxx信息科技有限公司	销售工程师
部门为移动通信产品、系统及其配套设备的监督和检验机构，业务面向运营商（移动、电信、联通、铁塔）及主流通信设备厂家。
· 负责开发与维护区域内客户关系，涉及运营商的采购共享服务中心运营与质量部、工程建设部、物流中心。
· 不定期的拜访客户、组织技术交流；挖潜客户新需求，扩大业务合作范围。
· 与实验室相关职能部门进行团队协作，联合跟进并负责管理销售全流程，包括提案、报价、谈判、签约、交付、请款等。










 自我评价
· 责任心强，较强的团队合作意识，能够承受一定的抗压能力；
· 具备良好的分析及市场判断能力；
· 具备良好的沟通协调、商务谈判及人际关系处理能力；
· 高度的工作热情和良好的职业道德。
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