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求职意向：销售经理
邮箱：LINXE@126.com  
地址：广东省珠海市  
电话：12345678901  
学历：本科




工作经历 Experience  



2012/02-至今               xxxXXX设备有限公司          区域销售经理 
客户群体：客户主要为总包商、分包商、设备配套厂家，污水处理厂，化工、食品、医药等工业领域。
工作内容：1、主要工作：负责上海区域产品销售推广及客户维护工作，完成公司制定市场目标。
2、计划管理：根据公司下达销售目标，制定个人年度、季度、月度工作计划，执行公司营销策略。
3、市场调研：收集市场趋势、需求变化、竞争对手和客户反馈等信息，为市场销售策略提供支持。
4、市场开发：积极拓展所属区域重点客户，建立长期良好的合作关系，并积极维护老客户。
5、客户维护：
1) 做好客户关系维护，合同的跟进执行和产品的售后服务工作。 
2) 跟踪客户新老项目实施进程，提供项目所须技术选型交流。
3) 为客户提供商务支持（协助客户拜访设计院和最终用户）。
工作成绩：
1、在职期间开发了较多客户以及一些重要项目资源，在一些新的行业应用上取得了较大的业绩突破。
2、通过良好的项目跟进，得到客户认可和业务推荐，客户数量和销售业绩一直保持着稳定的增幅。

20xx/xxx-20xx/xx            xxx商贸有限公司             客户经理 
公司简介：美国独资公司，生产应用于高温隔热领域的耐火材料。  
工作内容：1、客户群体：欧美外资工厂、项目业主、窑炉承包商以及所管辖区域经销商等。
2、主要工作：主要负责公司产品在华东地区的销售、推广和技术交流工作。
3、客户开发：开发、维护所在区域的一些大的项目以及最终用户。


















自我评价 Assessment 
工作背景：5年一线销售工作经验，擅长客户开发和维护，在职期间开发了大量优质客户和重大项目资源，并在新的行业应用上取得了较大业绩突破，在客户群体中建立了良好公司形象和个人口碑，为公司产品推广做出重大贡献。
综合能力：具备丰富的市场拓展和销售经验，具备丰富的行业客户和渠道客户资源，善于项目跟进及客户关系维护，具有较强的沟通能力和极强的执行能力。富有创造力和良好的表达能力；能够使用英语进行熟练地听说读写。
职场性格：注重团队精神，对未来充满信心，敢于迎接挑战，具有极高的工作热情和强烈的责任心。 




20xx/xxx-20xx/xx                   四川大学                     国际贸易与经济  





教育经历 Education  
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