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应聘岗位：销售经理
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自我介绍



· [bookmark: _Hlk529373326]热爱销售工作，熟悉电话销售、拜访面谈等销售流程，擅长销售话术的优化。
· 熟悉招投标的相关流程，具备较强的商务谈判能力，通过商务谈判与多家公司达成合作。
· 工作专注认真，热爱挑战，具备较强的客户沟通能力，并注重通过学习提升自身的工作能力。







  工作经历



2017.07~至今                    北京市绿叶金融咨询有限公司                         销售经理
· 团队管理：负责制定并执行区域销售计划，通过区域客户资源开发、团队组建、市场推广等一些方式确保区域销售工作目标达成。负责统筹公司产品在区域内的市场推广活动，确保业绩达成，月均完成200W业绩。 
定期对下属人员进行培训指导及考核评估，并协助制定和实施绩效改善计划。
· 工作内容：制定公司信贷业绩制度，严格遵守各项金融法规，负责管理并参与和客户接洽贷款事项。
· 客户维护：做好后续的客户维护，通过电话等方式解答客户日常操作过程中的问题，通知客户公司相关活动，并通过沟通了解用户潜在需求，开发资产。

2016.07~2017.07					北京市颐和科技有限公司						        销售专员
· 客户开发：根据公司销售指标，分解销售工作任务，通过不同渠道挖掘客户，了解客户公司的实际情况和对产品的需求信息，结合客户需求为客户设计销售服务方案并达成成交。
· 客户维护：定期与服务工程师沟通，了解客户合同履行情况，再对客户不同层级进行拜访，收集客户反馈，帮助客户解决合同履行过程中出现的问题，并挖掘更深需求，促进更多订单和续约的达成。
· 招聘工作：投标相关事宜，包括前期的报名与沟通、参加项目招标会、商务标书的编写等。
· 商务谈判：负责公司的商务谈判相关工作，经商务谈判达成合作的企业有：XXXXX等。
· 工作业绩：负责南区服务产品的销售工作，销售业绩XXX等。



























  培训经历



· 2018	             团队管理培训、领导力培训
· 2017				 销售技巧培训、谈判技巧培训
· 2016				 服务技巧培训






教育经历

2010.09~2014.07               中国社会大学                 市场营销                   本科




image1.jpeg




