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专业：市场营销专业/专科
个人技能：较强的市场分析、营销和推广能力、营销网络及销售成本管控能力；
办公技能：熟练使用Word、Excel等常用办公软件；
证书技能：英语四级证书；
时间：20XX.X至20XX.X                                          公司：深圳辉煌网络科技有限公司              
职位：销售总监
· 制定品牌营销策略和销售目标，负责品牌事业部的管理工作。
· 负责完成销售任务，实现公司的决策和战略，对事业部的整体绩效完成提供保障。
· 建立和管理销售团队，规范销售流程，制定销售管理制度，设置销售目标、销售模式、销售战略。
· 负责开发和维护重要渠道客户，建立完善客户体系，从而提升市场销量及市场竞争力。
· 负责提交月度、季度、年度销售报告，分析市场潜力、销售数据和费用管控、团队建设等，为公司管理提供有效的数据支持。
时间：20XX.X至20XX.X                                          公司：深圳盛世生物科技有限公司              
职位：销售经理
· 负责客户开拓，跟进客户商机并反馈，推进双方项目合作，提升业绩；
· 负责潜在客户信息的搜集、整理，并及时更新客户信息，建立客户档案；
· 负责与目标客户公关、谈判与合同签署；
生日：1986.1.18        电话：13333333333
地址：深圳罗湖区       邮箱：00000@00.com
5年及以上销售相关工作经验；有成功的销售业绩或案例，能独立开发客户；优秀的逻辑思维和语言表达、商务谈判能力，良好的客户沟通协调及学习能力，秉性坚韧，有冲劲；较强销售业务规划能力，拓展能力，较强的责任感及沟通能力，并具备较强的工作担当精神以及良好的团队沟通配合能力；有敏锐的市场意识、应变能力、心态成熟，性格积极、主动，拥有良好的自驱能力，可以与公司一同快速成长；
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xxx     求职意向：销售总监
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