[bookmark: _GoBack][image: 6]佰通 / 市场销售

[image: 596ee4fa696af]尊敬的公司领导：
　　您好！
　　感谢您百忙中垂阅我的自荐书，为一位满腔热情的大学生开启一扇希望之门，相信我一定不会让您失望。
　　我是华南理工大学国际经济与贸易管理系的一名即将毕业的本科生，在贵公司招贤纳粹之际，鉴于扎实医学基础知识、熟练的操作技术、出色的社会工作能力及较强的自学提高能力，我有信心自己能够很快胜任临床相关工作。因此，特向贵公司毛遂自荐。 
　　三年大学的经济管理学习形成了我严谨的学习态度、严密的思维方式，培养了良好的学习习惯，一年的临床实习工作经历更提高了我分析问题解决问题的能力。尤其是在实习过程中给我提供了许多动手实践机会，使我对贸易管理的常见问题能够做出正确的诊断和最佳的处理。强烈的责任感、浓厚的学习兴趣，动手能力强、接受能力快，并且能够出色的完成各项工作任务。 
    自学能力强是我的另外一个优点。医学科学技术日新月异，只有不断的"升级"自己的知识才能在激烈的竞争中立于不败之地。在校期间我学习了计算机一、二级考试，国家大学英语四级，能熟练掌握Windows98、Windows2000操作系统，并学使用图文处理、表格设计、网页制作等工作，为日后的工作、学习、提高工作效率创造了良好条件。 
　　通过三年的学习和实践，我从心理和能力等方面做好了走上工作岗位的充分准备，我诚挚地希望能成为贵院公司队伍中的一员, 我将倾我所能，不断学习我所不能，为公司发展事业贡献一份力量，。最后，祝贵单位宏图事业蒸蒸日上！
    此致
         敬礼
                                                                                                       佰通敬上 
                                                                                                  2018.02
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工作经验

自我评价

个人成绩
姓    名：  佰通                    籍    贯： 厦门
出生年月：  1990.11.15              政治面貌： 党员
联系电话：  123-156-4568           电子邮箱： LSH@126.com
身体情况：  健康                     现居住址： 厦门市思明区






PERSONAL    RESUME


2013.7-2014.9             XX有限公司          市场部          市场销售
所属行业：  服装/纺织/皮革
1.收集目标客户资料，通过电话和上门拜访了解需求
2.制作符合客户  需求的产品以及解决方案
3.邀请或拜访客户管理层和决策层进行内部酝酿
4.协助市场部进行市场推广等活动；
 
2014.11-2016.12           XX有限公司          销售部          销售助理
所属行业：通信/电信/网络设备
1.根据公司制定的分销策略，进行三、四级城市经销商的开发和管理；
2.以及一，二级城市SMB市场的合作伙伴的 开发
3.核实订单及发票上的价格和数量，准备报关文件，必要时与海关或者代理进行沟通。
2008年度部门销售额XXX万，个人完成XXX万，占部门销售额XX%（直销XXX万，占个人销售XX%，分销 XX万，占个人销 售XX%）
2.参与上海宝钢、XX银行、XX超市等X家大客户的项目打印咨询和系统设计，通过客户的评估比较，投标并最终签下部分订 单，签单率高达80%
具开阔视野及全局观念；思维开放、活跃，理解、接受新事物能力较强；心态好，自信、
自律性强；虚心、好学；善于创新、学习感悟能力较强；具有良好的语言沟通能力和有
一定的文字功底。具有良好的亲和力，懂服从，重配合、
务实而不失灵活、善巧；
华南理工大学                                   最高学历：本科
毕业时间：2008年7月                          个人专业：国际经济与贸易管理
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