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求职意向：销售主管





自我评价
求职意向


工作年限：3年
期望薪资：面议
目前状态：在职
入职时间：一个月

从底层销售人员做起，一步一步走上中层销售管理层面。熟悉销售工作中的各个环节，熟悉各个通路的切入与操作，与辖区内的各级通路客户建立了良好的合作关系。能够快速有效的、合理的处理辖区内突发性危机事件。能带领部门完成公司下达的各项销售任务，配合行销部门审核与结算公司给予的各项费用资源，胜任各级销售工作。









教育背景


—— 商务管理 | 专科                  
广州经济技术专修学院                         20xx.07~20xx.09
主修课程：商务交流、企业组织与环境、数量方法、经济学、商务英语、会计学、管理信息技术、财务管理、市场营销、人力资源管理等。
技能证书：
英语四级，
普通话二级甲等、
c1驾驶证。

职业技能：
熟悉各级销售与行销工作流程，熟悉各类销售与行销工作类报表。

办公技能：
高校非计算机专业三级
能熟练使用Word、Excel、PPT办公软件。

技能证书







工作经验



—— 区域销售主管                           
上海泰明机电设备有限公司                     20xx.01~20xx.12
○ 负责制定销售计划及量化销售目标；
○ 组织、领导销售队伍完成销售目标，协调处理各类问题；
○ 开拓新市场，发展新客户，收集分析市场信息，提供市场竞争信息，并给出处理建议和意见。

—— 销售代表                           
上海莱雅智能厨电股份有限公司                 20xx.01~20xx.12
○ 负责日常客情的维护，挖掘客户需求，推销企业新品；
○ 搜集、分析和整理市场信息；宣导执行公司营销策略；
○ 及时了解反馈客户的问题和需求，针对问题提出解决方法及所需支持；
○ 定期总结销售进度，规划阶段性目标，并向领导汇报工作进度。
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