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技能评价  /  Skill
1. 擅长客户和渠道拓展、项目谈判、团队建设，精通互联网金融运作。
2. 具有优质的资金资源和项目资源；具有良好的风险管理意识和技能；
3. 具有融资租赁及商业保理的精英团队资源。
4. 善于以杠杆为手段，风控为核心，金融为工具，为企业创造利润。
  
   
工作经历  /  Experience
2013.09 – 2017.06                   武汉映山居网络科技有限公司                  销售部 / 销售经理  
工作描述：
一、营销：
1、渠道：完城电商渠道建设，实现国际品牌软着陆。建立线下体系及经销商盈利模式，完成酒店业和零售业跨界新零售商业模式。
2、市场：管理指导市场部完成VIS，IMC，SEO，SNS，PR，CRM等工作。通过合理的预算和投放提升ROI。使用热点、社交和口碑营销、跨界合作等互联网运作提升品牌热度.
二、供应链管理：
1、商品生产：管理产品的研、产、销、退整个生命流程。
2、仓储物流：建立完善的物联体系，优化工作流程。
三、供应链金融
1、负责上下游资产整合，管理融资部贷款工作。用金融工具服务销售团队。
2、为供应链提供融资通道，设计金融交易结构，对接市场资金。控制交易风险，提升客户和资方的满意度，控制融资成本，确保资金稳定。

2013.09 – 2017.06                     武汉映山居网络科技有限公司                销售部 / 销售经理  
工作描述：
1、大区：华东大区的策略制定实施；大区内直营终端与代理商运营、维护、开发；规范货品和价格控制；品牌在大区的市场运作及推广；订货会组织安排。任职期间大区年零售额约1.5亿，增长30%，良性运作门店100余家。
2、电商：负责公司电商的拓展和运营。建设电商团队，建立电商专供商品体系和物流发货退货体系；完成电商任务从零到1000万销售额的突破。
3、贷款：负责经销商贷款工作，资质审批，额度审批，催收，机构资金对接。月均放款额300-400万元。


项目经历  /  Experience
金融项目
xxx      求职意向：销售总监 
00000@qq.com
武汉市硚口区XG6号
180 7140 0000              

项目描述
1、中油保理项目，标的5000万；
2、互联网汽车小额贷款项目，自动化智能化成交500单；
3、强生集团供应链金融项目，标的5000万；
4、资产池私募基金融资，融资额3000万；
5、上市公司供应链金融服务项目，资产规模200亿；
6、全国百强民企银行贷款融资通道项目，标的6亿；
7、省级产业基金对接，搭建租赁资产，规模100亿；
8、客运大巴融资项目，标的3600万；
9、旅游用汽车融资租赁项目，标的6000万；
10、某市广电局设备租赁项目，标的2亿；

领导团队完成：
项目拓展，结构设计，基础尽调，风控，项目过会，贷中后管理，资金对接。



教育背景  /  Education
2014.09 – 2018.06               湖北工业大学工程技术学院管理系                财务管理专业 / 本科



自我评价  /  Assessment
1.性格外向，擅长处理社会公共关系，开发顶端高层客户魄力，具备一定的社会资源，具备组建和管理销售或运营团队，自律性强。
2.勤奋上进，思想活跃，善于学习，擅长处理客户关系和建筑工程市场运营和销售公关。
3.擅长分析和抓住工作关键节点，提前攻克和完善重点客户关系，做到防范于未然。
4.具有销售经验和带团队的管理能力。
5.工作效率高，富有顽强执着的精神。
6.思想敏锐，擅长与不同性格的客户沟通。
6.具有组织和协调能力，多次组织内部公司各部门总监、总工、总经理等高层一起开会讨论商务标、技术投标以及合同谈判和评审重要事宜。
7.具备沟通技巧、擅长商务谈判，多次直接参或组织重大合同洽谈和签订。
8.把握大局观，能从容应对各类型重要客户的接待和整体销售或运营工作。。
PERSONAL RESUME
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