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· 销售方法：负责公司软件产品销售线索和机会挖掘，根据客户的现状和背景，为客户指出在经营中的难点和暗示性的影响以及不解决的后果影响，推动销售项目的整体实施进展。
· 市场分析：负责市场信息的收集、分析、反馈与跟踪：通过收集客户的行业业务情况和各行业的成功案例，并结合客户的行业、地域、决策人等情况，为客户做出符合实际情况的解决方案；了解竞品的产品情况。
· 销售话术：在销售的过程中，不断的根据客户和反馈来不断的修改引导客户购买的话术。
· 客户关系：负责客户关系的建立与维护，维护并拓展销售网络，提高新客的转换和客户关系的维护。
· 工作业绩：XXXXX。

2019.12 - 2020.04                上海银泰写字楼招商部		                      电话销售
· 通过电话预约拜访形式联系客户，并做有效沟通，了解客户写字楼办公具体需求。
· 对客户的问题提供专业的咨询解答，并促成签单，达到双盈的效果。
· 维护老客户，并与客户建立长期稳定的合作关系。
· 根据任务制定相关的计划，与上级领导协作完成销售任务。
· 挖掘有一些潜在客户，寻找有一定上升的空间的企业，及时进行沟通，进而寻求合作机会。

2015.09 - 2019.06                中国经济大学                市场营销专业             本科   
· 获得荣誉：2016-2018年连续2年获得校奖学金一等奖、2019年获“优秀毕业生”称号
   
工作经历
教育背景
技能证书 

· 年龄：25岁
· 现居：上海市

· 电话：135-0000-0000
· 邮箱：6666666@163.com
 

求职意向：销售经理


xxx

· 市场营销资格证书
· 全国普通话考试一级甲等证书 ，普通话标准，口齿伶俐
· 熟练掌握使用WPS文档、演示、表格等WPS日常办公软件以及常用演示软件、硬件
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