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教育背景

自我评价

工作经历

2020.6-至今                     金山办公软件有限公司                              销售总监
1. 根据公司业务发展需要及区域市场特点，制定产品销售策略及业务拓展计划；
2. 负责户关系的开发与维护，发掘新客户，组织执行销售策略，实现市场占有率和销售目标；
3. 建立顺畅的客户沟通渠道，主持客户的业务谈判及成交，落实客户货款的回收，创建长期、良好、稳固的区域客户关系；
4. 确保销售业绩的达成与销售费用的合理分配与控制；
5. 根据公司的长远发展需要，组织开展品牌与销售团队建设，负责团队目标绩效管理，支持销售目标的达成。

2020.6-至今                     金山办公软件有限公司                             销售总监
1. 负责各渠道开发、推广、老客户维护及新客户开发，达成销售目标；
2. 指导经销商团队实施铺市铺货、标准陈列打造计划及促销计划；
3. 负责竞品的调查和销售数据的统计分析等
4. 负责提升产品品牌和知名度。
5年以上销售管理工作经验，熟悉渠道管理、经销商管理、终端门店管理，具有敏感的商业和市场意识、和分析问题、解决问题的能力；有团队管理经验优秀考虑，有抗压能力，善于市场开发、维护；具有较强的沟通能力、谈判能力、学习能力，吃苦耐劳，踏实敬业，有较好的合作精神
2016.9-2020.6                        xxx学院                          市场营销专业/专科
办公技能：熟练使用word、excel等office办公软件，
证书技能：英语CET4；普通话二级甲等；计算机二级证书；
xxx求职意向：销售总监

生日：20XX.1.1
现居：广东广州

邮箱：LINXE@126.cn
电话：138-0000-0001
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